
 

 
 

Course  Sales Territory Management 
การบรหิารพืน้ทีเ่ขตการขาย 

วันที ่2 ธันวาคม 2566 
เวลา 09.00-16.00 น. โรงแรมเซนตเ์จมส ์ 

 
หลักการและเหตุผล: 

ปัจจยัในการเพ่ิมส่วนแบ่งการตลาดและทาํยอดขายไดท้ะลเุป้าหมาย ก็คือ 1. การแสวงหาผูมุ้ง่หวงัใหม่ 2. การวิเคราะหค์วามสามารถ

ในการขายของพนกังานขาย เพ่ือชีแ้นะพฒันานิสยัการขายท่ีดีใหเ้กิดขึน้กบัทีมขาย 3. การบรหิารพืน้ท่ีเขตการขาย ตอ้งทาํอยา่งไรให้

บรรลเุป้าหมาย หากผูบ้รหิารงานขาย สามารถผลกัดนัใหปั้จจยั 3 ขอ้นี ้สาํเรจ็ จงึจะถือว่า “การทาํงานนัน้บรรล”ุ ตามท่ีองคก์รวาดหวงั

ไว ้ฉะนัน้ อยา่เพียงแค่ออกตลาดไปตรวจเยี่ยมรา้นคา้ หรือไปเขา้พบกบัฝ่ายจดัซือ้ไปเพียงวนั ๆ   

วัตถุประสงค:์ เพ่ือใหผู้เ้ขา้รบัการฝึกอบรม … 

• มีหลกัการในการทาํงานขายท่ีเป็นระบบใชไ้ดใ้นภาคปฏิบตั ิ

• เรียนรูเ้ทคนิค ยทุธวิธีในการเพ่ิมยอดขายใหม้ีประสิทธิภาพมากขึน้ไปใชไ้ดจ้รงิ 

• การบรหิารพืน้ท่ีเขตการขายท่ีเกดิจากการวิเคราะหส์ภาพความจรงิของตลาด 

หัวข้อการฝึกอบรม 

• หลกัการสาํคญัในการบรหิารพืน้ทีเ่ขตการขาย 

         1.การเปรยีบเทยีบ "การพยากรณ์ยอดขาย" ใหเ้หมาะสมกบั "ศกัยภาพของพนกังาน" 

         2.การเปรยีบเทยีบ "จาํนวนลูกคา้ในแต่ละพืน้ทีเ่ขตการขาย" ใหเ้หมาะสมกบั "จาํนวนของพนกังาน"  

         3.จาํนวนยอดขายทีต่อ้งการในแต่ละพืน้ทีเ่ขตการขาย 

         4.จาํนวนพืน้ทีเ่ขตการขายทีต่อ้งการใหม้สีนิคา้กระจายไปทัว่ถงึ 

         5.ลกัษณะของพืน้ทีเ่ขตการขาย เช่น ย่านธุรกจิ ชานเมอืง เป็นตน้ 

         6.ระยะใกลไ้กลระหว่างพืน้ทีเ่ขตการขายกบัคลงัสนิคา้และ/หรอืศูนยบ์รกิาร 

• รปูแบบการวางเสน้ทางการขาย (Sales Route) 

         1.ตามแนวถนน (Straight Line Pattern) 

         2.ศูนยก์ลาง (Center Pattern) 



         3.รศัมรีอบศูนยก์ลาง (Clover Leaf Pattern) 

• การวเิคราะหพ์ฤตกิรรมการขายของพนกังานขาย 

- การวเิคราะห ์Sales Skills Matrix 

- การวเิคราะห ์Sales Behavioral Analysis 

- การวเิคราะห ์Sales Comparison to Improvement 

- การทาํ Sales Team Selection & Matching 

• การบรหิารเวลาของพนกังานขาย 

• การใชจ้ติวทิยา "ปลุกจติใตส้าํนึก" ในการกระตุน้จงูใจพนกังานขายให ้"เกดิแรงบนัดาลใจ" ในการขาย เช่น 

- Choice or Choose Technique 

- External or Internal Frame of Reference Technique 

- Possibility or Necessity Technique 

- Sorting By Self or Sorting By Others Technique 

Sales Management Program  
Customer ranking / Customer segmenting  
How to manage customer and sales target 
เหมาะสาํหรับ 

• พนกังานขาย หวัหนา้การขาย และผูจ้ดัการฝ่ายขาย 

วิธีการฝึกอบรม 

• บรรยายเชิงกระตุน้การคิดวิเคราะหใ์หผู้ส้มัมนาตระหนกัถงึการสรา้งแรงจงูใจตนเอง 

• เล่ากรณีศกึษา ของผูป้ระสบความสาํเรจ็ในชวีิตการทาํงานขาย 

• กิจกรรม เพ่ือชีใ้หเ้ห็นถงึการเกิดแรงจงูใจภายในตน สามารถทาํไดเ้อง 

ระยะเวลาฝึกอบรม: 

• 1 วนั  

วิทยากร 

อาจารยพ์รเทพ  ฉันทนาวี (ตามไฟลเ์อกสารแนบ) 

ประสบการณท์าํงาน 

• ผูอ้าํนวยการหลกัสตูรพฒันานกัขาย บรษิัท มหวฒัน ์เอ็นเตอรไ์พรส ์จาํกดั  
• ผูอ้าํนวยการฝ่ายพฒันาทรพัยากรบคุคล กลุ่มบรษิัท ทีซีซี แคปปิตอล กรุ๊ป   
• ท่ีปรกึษาและวิทยากรดา้นทรพัยากรบคุคล 
• ผูจ้ดัการฝ่ายฝึกอบรมการตลาดและการขาย เครือโอสถสภา  
• ฯลฯ 
 

 

 

 

 

 



อัตราคา่ลงทะเบยีนตอ่ 1 ทา่น 
 (รวมคา่วทิยากร  คา่เอกสารการบรรยาย อาหารกลางวนั เครือ่งดืม่ตลอดการอบรม) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  
3% 

ราคาสทุธ ิ

คา่อบรม / 1 วนัชําระหนา้งาน 3,900 273 117     4,056 

Early Bird ชําระลว่งหนา้ 5 วนั 3,700 259 111 3,848 

สมคัร 3 ทา่นๆละ 3,500 245 105 3,640 
ขอสงวนสทิธิใ์นการเปิดอบรม ตอ้งมผีูเ้รยีนไมน่อ้ยกวา่ 10 ทา่น 

การชําระคา่ธรรมเนยีม 
1. ชําระโดยส ัง่จา่ยเช็ค/แคชเชยีรเ์ช็ค ขดีครอ่ม ส ัง่จา่ยในนาม 

บรษัิท โปรเฟสชั่นแนล เทรนนิง่ โซลชูั่น จํากัด (Professional Training Solution Co.,Ltd) 
เลขที ่89/161 ซอยพระยาสเุรนทร ์21 แยก 3 แขวงบางชัน  เขตคลองสามวา กรุงเทพฯ 10510 
เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

2. โอนเงนิเขา้บญัช ี
ธนาคารกสกิรไทย จํากัด (มหาชน) สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 บัญชอีอมทรัพย ์ 
เลขที ่148-363-8368 
ผู้เข้าอบรมรับผิดชอบค่าธรรมเนยีมการโอนเงินข้ามจังหวัด 

 
เง ือ่นไขการอบรม...  หา้มบนัทกึภาพ วดีโีอ แชร ์หรอืนําไปเผยแพร ่

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรุณาตดิตอ่: คณุอรัญญา 
Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
www.ptstraining.co.th 
อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 

mailto:info.ptstraining@gmail.com


แบบฟอร์มการลงทะเบียน 
Course  Sales Territory Management 

การบรหิารพืน้ทีเ่ขตการขาย 
 

สง่มาที ่email : ptstraining3@gmail.com หรอื info.ptstraining@gmail.com 
   

  บรษิทั_________________________________________________________________________ 

  ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี_____________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________

รหสัไปรษณีย_์______________________________TAX ID________________________________ 

    

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_____________ต่อ_______ 

   Fax: _____________________     E-mail: _________________________________________  

  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________  

 

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 
 
3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 

4. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 
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